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Grille d’aide a I’évaluation

CAP BOUCHER

Epreuve EP3 — Préparation a la vente, commercialisation

SAVOIR-FAIRE On donne On exige mwmIiel i |mn
. Réaliser certaines
opérations de la
vente
. Participer & " d',‘oaemfgﬁfs [0 Mise en place par catégorie Olololo
I'approvisionnement étiquettes, les . ~
des vitrines : mettre en consignes [l étiquetage approprié des morceaux Oo|o|go|g
valeur, étiqueter [0 mise en valeur de la banque ou de la olololo
vitrine
. Peser, emballer " Lematérielde Salisé
pesage of [J Le pesage est correctement réalisé olololo
demballage O le conditionnement et/ou 'emballage Olololo
choisis correspondent au produit
NOTE N1 /15
. Vérifier les produits
. Vérifier I'état de = Leproduit, la O Le signalement oral ou écrit des olololo
fraicheur et les dates thermo sonde anomalies sur I'état des produits
limites de . L
consommation 0 Le signalement oralrou ecrit des Oolololo
Contréler la anomalies de températures
température
. Vérifier la "  Leproduitetles O Le signalement oral des anomalies de olololo
présentation des etiquettes présentation
produits et I'étiquetage
NOTE N2 sur 9 /9
NOTE N2 SUR 10 ( N2*10/9 ) /10
. Participer au service
alaclientele
. Accueillir le client " I:ﬁ(‘)’:}?fég’qz O Une attitude dynamique et détendue Olololo
. Identifier les besoins tenue gnes. O uni scis et " t
du client, renseigner, c? atqgage précis et un questionnement |O ol ol o
proposer adapte
0 Une tenue professionnelle propre Oolololo
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NOTE N3 /15
TOTAL sur 40 N1+N2+N3 /40
NOTE FINALE SUR 20 /20

TB | Trés bien 3/3
B Bien 2/3
I | Insuffisant 1/3
TI | Tres insuffisant | 0/3
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